
Herzlich Willkommen!Wien, am 08.09.2021



Worüber wir heute sprechen ...Worüber wir heute sprechen ...

1. Teil:
Entwicklung Factoring-Markt
Österreich

2. Teil:
Voraussetzungen und
Varianten

3. Teil:
Praxisfälle

4. Teil:
Ansatzmöglichkeiten





Factoring-Factoring-
Voraussetzungen:Voraussetzungen:
Wann sind WarenWann sind Waren
und Leistungenund Leistungen
factorabel?factorabel?



Leistung muss erbracht seinLeistung muss erbracht sein

Werthaltigkeit/Verität der Forderung nachvollziehbarWerthaltigkeit/Verität der Forderung nachvollziehbar

schon ab sehr geringen Jahresumsätzenschon ab sehr geringen Jahresumsätzen

kein Branchenausschluss (auch B2C)kein Branchenausschluss (auch B2C)

auch junge Unternehmen ohne lange Historieauch junge Unternehmen ohne lange Historie



Full Service FactoringFull Service Factoring

Inhouse FactoringInhouse Factoring

AusschnittsfactoringAusschnittsfactoring

FälligkeitsfactoringFälligkeitsfactoring

ExportfactoringExportfactoring



PraxisfallPraxisfall
UnternehmenswachstumUnternehmenswachstum

SO LÄUFT FACTORING IN DER PRAXIS AB!SO LÄUFT FACTORING IN DER PRAXIS AB!

PraxisfallPraxisfall
UnternehmensgründungUnternehmensgründung

Spediteur bei namhaften Unternehmen

Selbständigkeit geplant!

Jahres-Planumsatz: ~1,2 Mio. EUR

wenig Sicherheiten vorhanden

Hausbank hat abgewinkt

Unternehmen konnte überhaupt gestartet

werden

Ausfallsrisiko abgedeckt

kein Mitarbeiter für Debitorenbuchhaltung

(Mahnwesen) notwendig

Werbeagentur, die seit 10 Jahren besteht

Jahresumsatz: ~ 15 Mio. EUR 

rd. 1100 Kunden mit 8000 Rechnungen p.a. 

BMK mit 1 Mio. begrenzt

weiteres Wachstum durch frische Liquidität 

Optimierung der internen Strukturen

Minimierung des Risikos bei Hausbank um    

 600 Tsd. EUR

flexible Kontoübernahme (Kunden mussten

nicht umgestellt werden)

PraxisfallPraxisfall
UnternehmensnachfolgeUnternehmensnachfolge

Kunde aus Lebensmittelgroßhandel

Jahresumsatz: ~ 6 Mio. EUR 

stabile wirtschaftliche Lage

Unternehmensnachfolge wird vorbereitet

Mahn- und Inkassowesen bis dato persönlich

Junior kann sich auf Kerngeschäft

konzentrieren

Sicherheiten werden für neuerliche

Investitionen frei

EK-Quote und Rating verbessern sich weiter

Absicherung gegen größere Zahlungsausfälle



Praxisfall RestrukturierungPraxisfall Restrukturierung

Werkzeugbauer für Luft- und Raumfahrt

Jahresumsatz: ~ 2,5 Mio. EUR)

Auftragslage stabil - mit Spitzen

namhafte Kunden

Finanzierungsstruktur sehr diffizil

Sicherheiten knapp

Sicherheiten können für restliche

Finanzierungen eingesetzt werden

keine stille Zessionen für Bank

kurzfristige Anpassungsmöglichkeiten bei

Spitzenbedarf 

Eigenkapital und Rating steigen!

Jürgen Kaiser, 
Managing Partner SAREMA | RENT A CFO



Auch wir bei der A.B.S. Factoring AG kennen Krisen: 
Nicht unbedingt schön, doch wenn man die Realität annimmt und sich
ihr stellt, steckt in jeder kritischen Situation auch eine große Chance!
Ein realistisches Bewusstsein für die Lage zu entwickeln, ist daher die
Grundvoraussetzung dafür, künftig die Dinge anders zu machen und
wieder erfolgreich zu werden.

Zahlreiche Expertentipps aus der BrancheZahlreiche Expertentipps aus der Branche
auch im A.B.S. eBook!auch im A.B.S. eBook!

https://www.abs-factoring.at/ebook-restrukturierung/


umsatzdynamische Finanzierungumsatzdynamische Finanzierung

Auslagerung MahnwesenAuslagerung Mahnwesen

Sofortige LiquiditätSofortige Liquidität  

Welche Vorteile hat Welche Vorteile hat FactoringFactoring
für Unternehmen?für Unternehmen?

Skontoerträge nutzen!Skontoerträge nutzen!

nicht starr an einem Rahmen gebunden!nicht starr an einem Rahmen gebunden!

voller Fokus auf das Kerngeschäft!voller Fokus auf das Kerngeschäft!

Kundenbeziehungen werden nicht belastetKundenbeziehungen werden nicht belastet
("guter Bulle" vs. "böser Bulle")("guter Bulle" vs. "böser Bulle")

Absicherung gegen ForderungsausfallAbsicherung gegen Forderungsausfall  



Für Berater / Interims-Manager / Banken ... 

AnsatzmöglichkeitenAnsatzmöglichkeiten

BMK wird voll ausgereizt oder überzogenBMK wird voll ausgereizt oder überzogen

kein weiteres Sicherheiten-Potenzial im Unternehmenkein weiteres Sicherheiten-Potenzial im Unternehmen

mangelndes Forderungsmanagementmangelndes Forderungsmanagement

Bedarfsorientierte Bilanzanalyse = hoher ForderungsstandBedarfsorientierte Bilanzanalyse = hoher Forderungsstand

Kennzahlen OptimierungKennzahlen Optimierung

Unternehmensnachfolge/ -Verkauf steht anUnternehmensnachfolge/ -Verkauf steht an

starkes Wachstum – Working Capitalstarkes Wachstum – Working Capital



Welche Vorteile ergeben sich für den Berater?

SchnelleSchnelle
FinanzierungszusageFinanzierungszusage

keine dinglichenkeine dinglichen
Sicherheiten sindSicherheiten sind

einzubringeneinzubringen

finanziellefinanzielle
HandlungsspielräumeHandlungsspielräume

werden sofortwerden sofort
geschaffengeschaffen

KostenreduktionKostenreduktion
durchdurch  

AuslagerungAuslagerung

flexible Lösungenflexible Lösungen
werdenwerden

angebotenangeboten

FinanzierungFinanzierung
auch in Distress-auch in Distress-

Situationen:Situationen:
„Forderung„Forderung

schlägt Bonität“schlägt Bonität“  



A.B.S. Group:A.B.S. Group:  

Als privates, inhabergeführtes Finanzdienstleistungsunternehmen mit
Standorten in Deutschland, Schweden, Slowenien und der Schweiz
analysieren wir jede Finanzierungssituation individuell. Das heißt: Wir
stellen uns auf die jeweiligen Besonderheiten des Unternehmens ein und
leben als ganze Organisation eine große Nähe zu unseren Kunden. Das
ermöglicht es uns, auch schwierige und außergewöhnliche Wege zu gehen. 



Vorstand A.B.S. Factoring AG

Andreas Draxler

+43 662 623553 - 200+43 662 623553 - 200 a.draxler@abs-factoring.ata.draxler@abs-factoring.at www.abs-factoring.atwww.abs-factoring.at

mailto:a.draxler@abs-factoring.at


Vielen Dank!Vielen Dank!


